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Groupe 01

Groupe 0!\_;/

08h30-10h00

Management Interculturel

Méthodologie de la recherche

10h00-11h30 Mme GUECHTOULI Mme Gnine
Salle 16 Salle 17
.:.f Méthodologie de la recherche Management Interculturel
2 11h30-13h00 Mme Gnine Mme GUECHTOULI
a Salle 16 Salle 17
Anglais Développement durable et enjeux internationaux
13h00-14h30 Mme MAAMIR Mme ELANDALOUSSI
Salle 16 Salle 17
Développement durable et enjeux internationaux Anglais
14h30-16h00 Mme ELANDALOUSSI Mme MAAMIR
Salle 16 Salle 17
Marchés Financiers [aternationaux Il Gestion de la chaine logistique globale
08h30-10n00 Mr IMOUDACHE Mme RAHAL
Salle 16 Salle 17
Gestion de la chaine logistique globale Marchés Financiers Internationaux [1
10h00-11h30 Mme RAHAL Mr IMOUDACHE
Salle 16 Salle 17
] Marchés Financiers [nternationaux Il Stratégie d'entreprise [
5 11h30-13h00 Mr IMOUDACHE Mr DJEBARI
= Salle 16 Salle 17
Stratégie d'entreprise 11 Marchés Financiers Internationaux Il
13h00-14030 Mr DJEBARI Mr IMOUDACHE
Salle 16 Salle 16
14h30-16h00
Droit des Affaires Internationales Espagnol
08h30-10h00 Mme BENDJEDDOU Mme KERKOURI
Salle 16 Salle 17
Espagnol Droit des Affaires Internationales
10h00-11h30 Mme KERKOURI Mme BENDJEDDOU
Salle 16 Salle 17
= Analyse des données
S | 11B30-13000 Mme BICHA
= Salle 16
Intelligence économique Analyse des données
13h00-14h30 Mr BELKACEMI Mme BICHA
Salle 16 Salle 17
Intelligence économique
14h30-16h00 Mr BELKACEMI
Salle 17
Marketing International 1 Fondamentaux de la négociation [1
08h30-10h00 Mr ALLIOUCHE Mr BOUCHAKOUR
Salle 18 Salle 19
Marketing International I[ Fondamentaux de la négociation I1
10b00-11h30 Mr ALLIOUCHE Mr BOUCHAKOUR
— Salle 18 Salle 19
7‘:' Marketing International 1l
£ 11h30-13h00 Mr ALLIOUCHE
= Salle 18
Fondamentaux de la négociation I1 Marketing lnternational (1
13h00-14h30 Mr BOUCHAKOUR Mr ALLIOUCHE
Salle 19 Salle 18
Fondamentaux de la négociation Il
14h30-16h00 Mr BOUCHAKOUR
Salle 19
08h30-10h00
10nh00-11h30
2 | 11m30-13n00
-
13h00-14h30
14h30-16h00
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