Annexe de arrété n°/\/1 (Ldu 32 ADUT 2073
Portant I’habilitation de I’Ecole des Hautes Etudes Commerciales
a assurer la formation de second cycle pour I’obtention du diplome
de Master en «Marketing management »

Semestre 1 :
Unité d’Enseignement VHS c | ¥I§I he‘bd(irn;’ada‘lrtfrrav m— Coefficients | Crédits CI\(/)I:::::;: ev:;!z:::::l
UE Fondamentales :
UEF1 (O/P) 405 h 7h30 7h30 12 h 9 18
Marketing Fondamental 90h 1h30 1h30 3h 2 4 v v
Fondement du Commerce International 90h 1h30 1h30 3h 2 4 v v
Gestion des Ressources Humaines 1 90h 1h30 1h30 3h 2 4 v v
Recherche Opérationnelle 1 45h 1h30 1h30 1 2 v v
Mathématiques Financiéres 90h 1h30 1h30 3h 2 4 v v
UE Méthodologie '
UEMI{G/P) 202 h 30 3h 6h 4h30 5 9
Comptabilité IFRS 67h30 1h30 1h30 1h30 2 3 v 4
Meéthodologie de Recherche 45h 1h30 1h30 1 2 v v
Statistique de Gestion 45h 1h30 1h30 1 2 v v
Economie d’Entreprise 45h 1h30 1h30 1 2 v v
UE Découverte
UED1(O/P) 22h30 1h30 1 1
Droit des Affaires 22h30 1h30 1 1 v v
UE Transversales R
UET1(O/P) 45h 3h 2 2 /ARG
Anglais Commercial 1 22h30 1h30 1 1 [ v/ EEsald\
Langues Etrangéres 1 22h30 1h30 1 1 S TRl
Total Semestre 1 675h00 | 10h30 | 18h00 16h30 17 30 P
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Annexe de Parrété n°AACUdu 7 ppt 2072
Portant I’habilitation de I’Ecole des Hautes Etudes Commerciales
a assurer la formation de second cycle pour I’obtention du diplome
de Master en «Marketing Management »

Semestre 2 :

5 . V.H hebdomadaire Coefficient L e Mode d'évaluation
Vaateud Euseignement Vs C TD | TP | Trav/perso s SIS Continu | Examen
UE Fondamentales |
UEF1(0/P) 405h 7h30 7h30 12h 9 18
Recherche Marketing 90h 1h30 1h30 3h 2 4 v v
Principe de Management 90h 1h30 1h30 3h 2 4 v v
Gestion des Ressources Humaines 2 90h 1h30 1h30 3h 2 1 v v
Recherche Opérationnelle2 45h 1h30 1h30 i 2 v v
Introduction a la Logistique 90h 1h30 1h30 3h 2 4 v v
UE Méthodologie
UEM1(0/P) 202h30 3h 4h30 1h30 4h30 5 9
Initiation a la Finance 67h30 1h30 1h30 1h30 2 3 v v
Systéme d’Information 22h30 1h30 1 2 v v
Introduction a I’Entrepreneuriat 45h 1h30 1h30 1 2 v v
Comportement du Consommateur 67h30 1h30 1h30 1h30 1 2 v v
UE Découverte ;
UED1(0/P) 22h30 1h30 1 1
Droit du Commerce International 22h30 1h30 1 1 v v
UE Transversales T
UET1(O/P) 45h 3h 2 2 Pl o !
Anglais Commercial 2 22h30 1h30 1 1 [ W 'Y
Langues Etrangéres 2 22h30 1h30 1 1 [ 1 o
Total Semestre 2 675h00 | 10h30 | 16h30 1h30 16h30 17 30 ‘ :
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Annexe de I’arrété n° /M (Ldu 22 ADUT 2073
Portant I’habilitation de I’Ecole des Hautes Etudes Commerciales
a assurer la formation de second cycle pour I’obtention du diplome

de Master en «Marketing Management »

Semestre 3 :
Unité d’Enseignement V.H hebdomadaire . - Mode d'évaluation
VHS C D TP Trav/ | Coefficients | Crédits Continu | Examen
perso
UE Fondamentales
UEF(O/P) 450h00 7h30 6h00 16h30 9 18 v
Marketing stratégique et opérationnel 97h30 1h30 1h30 3h30 2 = v
Communication marketing 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Management et techniques de la force de 1h30 1h30 3130 5 4 v
vente 97h30
Gestion des ventes et distribution 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Audit marketing 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
: UE Méthodologie '
UEM(O/P) 217h30 4h30 3h00 7h00 5 9
Management de projet 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Analyse de données 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Droit de la consommation et de la 29130 1130 1 1 v v
concurrence
__ UE Découverte
UED(O/P) 45h00 1h30 | 1h30 1 1
Business Model 45h00 1h30 | 1h30 1 1 v
UE Transversales 2w
UET(O/P) 37h30 3h00 2 2 P
Anglais Commercial 3 22h30 1h30 1 1 o V7 v
Langues Etrangéres 3 15h 1h30 1 1 v v
Total Semestre 3 750h00 12h00 | 12h00 | 1h30 | 25h00 17 30 ,
]
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Annexe de Parrété n° M\ (2du 11 ADUT 2073
Portant ’habilitation de ’Ecole des Hautes Etudes Commerciales
a assurer la formation de second cycle pour ’obtention du dipléme
de Master en «Marketing management »

Semestre 4 :

Unité d’Enseignement VHS C |V¥Il)1 eb|d0n;:¢;)daur2rrav T— Coefficients | Crédits Cl\fgg:if evaé::::::l
UE Fondamentales _ ; e ey
UEF(O/P) 450h00 7h30 6h00 16h30 9 18
Stratégie d'entreprise 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Management de la marque 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Marketing des services 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Marketing B to B 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Merchandising 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
____ UE Méthodologie
UEM(O/P) 217h30 4h30 3h00 7h00 5 9
Fondamentaux de la négociation 97h30 1h30 1h30 3h30 v 4
Intelligence artificielle et compétences
numériques 97h30 Th30 g =hel i . i
Introduction & I’économie numérique 22h30 1h30 1 1 v v
' UE Découverte _

UED(O/P) 45h00 1h30 1h30 1 1
Stage pratique 45h00 1h30 1h30 1 1

UE Transversales
UET(O/P) 37h30 3h00 2 2
Anglais Commercial 4 22h30 1h30 1 1
Langues Etrangéres 4 15h00 1h30 1 1

Total Semestre 4 750h00 12h00 | 12h00 | 1h30 25h00 17 30
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Annexe de ’arrété n% N9 du

72 ADUT 765
Portant I’habilitation de ’Ecole des Hautes Etudes Commerciales
a assurer la formation de second cycle pour I’obtention du dipléme
de Master en «Marketing management »

Semestre 5 :
Unité d’Enseignement VHS V.H hebdomadaire Coefficient Crédits Mode d'évaluation
C | ™ | TP | Trav/perso s Continu | Examen
UE Fondamentales | '
UEF(O/P) 450h00 7h30 6h00 16h30 9 18
Marketing digital 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
CRM digital 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Marketing international 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Etude de cas en marketing 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Médias sociaux et e-réputation 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
i UE Méthodologie ' '
UEM(O/P) 217h30 4h30 3h00 7h00 5 9
Management de l'innovation 97h30 1h30 1h30 3h30 v 4 v
Méthodologie du PFE 97h30 1h30 1h30 3h30 2 4 v
Analyse des données sous SPSS 22h30 1h30 i | v
V UE Découverte '
UED(O/P) 45h00 1h30 1h30 1 1
Stage pratique 45h00 1h30 1h30 1 1 v
UE Transversales :

UET(O/P) 37h30 3h00 2 2
Anglais Commercial 5 22h30 1h30 1 1
Langues Etrangéres 5 15h00 1h30 1 1

___ Total Semestre 5 750h00 12h00 | 12h00 | 1h30 25h00 17 30
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Semestre 6:

de Master en «Marketing management »

Annexe de Parrété 117\/\ (?, du
Portant ’habilitation de ’Ecole des Hautes Etudes Commerciales
a assurer la formation de second cycle pour I’obtention du diplome

77 AT 26723

- _ V.H hebdomadaire ] _ Mode d'évaluation
Unité d’Enseignement VHS c | ™ | TP | Traviperso Coefficients | Crédits TV
e 'UE fondamentales
UEF1 (O/P) 375h B 6 30
Mémoire de fin de cycle Master 375h M= W\ 6 0 v
_ Total Semestre 6 375h P s\ 6 30
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