Semestre 1 :

Annexe de 'arrété n° | | (0 du

22 AT 2073

Portant I’habilitation de I’Ecole des Hautes Etudes Commerciales
a assurer la formation de second cycle pour I’obtention du diplome

de Master en «Commerce International»

Unité d’Enseignement VHS C \,;]il hebdo;n; dalreTrav r— Coefficients | Crédits Cl\fr(l)t(:;: evﬁ:::;l:l
UE Fondamentales _ e | i B
UEF1 (O/P) 405h00 7h30 7h30 12h00 9 18
Marketing Fondamental 90h00 1h30 1h30 3h00 2 4 v v
Fondement du Commerce International 90h00 1h30 1h30 3h00 2 - v v
Gestion des Ressources Humaines 1 90h00 1h30 1h30 3h00 2 4 v v
Recherche Opérationnelle 1 45h00 1h30 1h30 1 2 v v
Mathématiques Financiéres 90h00 1h30 1h30 3h00 2 4 v v
~ Uk Memodologie R T S S i
UEM1(0O/P) 202h30 3h00 6h00 4h30 5 9
Comptabilité IFRS 67h30 1h30 1h30 1h30 2 3 v v
Méthodologie de Recherche 45h00 1h30 1h30 i 2 v v
Statistique de Gestion 45h00 1h30 1h30 1 2 v v
Economie d’Entreprise 45h00 1h30 1h30 1 2 v v
e UE Découverte | e : i '
UED1(O/P) 22h30 1h30 1
Droit des Affaires 22h30 1h30 1 v v
_ UE Transversales ¢
UET1(O/P) 45h00 3h00 2 2
Anglais Commercial 1 22h30 1h30 1 1 v v
Langues Etrangéres 1 22h30 1h30 | _—| 1 1 v v
Total Semestre 1 675h00 | 10h30 | 18h00°5 > <~ ~45\ 16h30 17 30
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Semestre 2 ;

Annexe de Parrété nA {0 du

22 ADUT 2073

Portant I’habilitation de ’Ecole des Hautes Etudes Commerciales
a assurer la formation de second cycle pour I’obtention du diplome

de Master en «Commerce International»

i . V.H hebdomadaire . L. Mode d'évaluation
Unité d’Enseignement VHS C TD TP T — Coefficients | Crédits Contina | Examen
UE Fondamentales ' '
UEF1(0/P) 405h00 7h30 7h30 12h00 9 18
Recherche Marketing 90h00 1h30 1h30 3h00 2 4 v v
Principe de Management 90h00 1h30 1h30 3h00 2 4 v v
Gestion des Ressources Humaines 2 90h00 1h30 1h30 3h00 2 . v v
Recherche Opérationnelle2 45h00 1h30 1h30 1 z v v
Introduction 4 la Logistique 90h00 1h30 1h30 3h00 2 4 v v
___ UE Méthodologie e : o ' '
UEM1(0/P) 202h30 3h00 4h30 1h30 4h30 S 9
Initiation a la Finance 67h30 1h30 1h30 1h30 y: 3 v v
Systéme d’Information 22h30 1h30 1 2 v 4
Introduction a I’Entrepreneuriat 45h00 1h30 1h30 1 2 v v
Comportement du Consommateur 67h30 1h30 1h30 1h30 1 2 v v
- UE Découverte e : :
UED1(O/P) 22h30 1h30 1
Droit du Commerce International 22h30 1h30 1 v v
'  UE Transversales ' ' e ' |
UET1(0/P) 45h00 3h00 2 2
Anglais Commercial 2 22h30 1h30 1 1 v v
Langues Etrangéres 2 22h30 1h30 | 1 1 v v
Total Semestre 2 675h00 | 10h30 | 16h307} 17 30
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Annexe de Parrété n°/|/ {0 du

22 DT 2023

Portant I’habilitation de I’Ecole des Hautes Etudes Commerciales
a assurer la formation de second cycle pour I’obtention du diplome
de Master en «Commerce International»

Semestre 3 :
Unité d’Enseignement VHS C VTI; hero?sdalr eva fperso Coefficients | Crédits Chflfgsf'ev%::;;:z
UE fondamentales : :
UEF1(0/P) 427h30 9h00 4h30 15h00 9 18
Fondamentaux de la négociation 1 82h30 1h30 1h30 2h30 2 4 v v
Marchés financiers internationaux 1 82h30 1h30 1h30 2h30 2 4 v v
Marketing internationall 82h30 1h30 1h30 2h30 2 4 v v
Géo-économie mondiale 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
Droit économique international 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
Stratégie d’entreprise 1 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
. k. = :mét'hb_/d;ologie . _ : | S - s
UEM1(0/P) 255h00 3h00 4h00 10h00 5 9
Entrepreneuriat 82h30 1h30 1h30 2h30 2 4 v v
Marché mondial des matidres premiéres 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
Analyse des données 1 60h00 1h30 2h30 1 2 4 W
Diplomatie économique 52h30 1h00 2h30 1 1 v
o UE découverte _ _ : '
UED1(0O/P) 45h00 1h30 1h30 1 1
Gestion de rendement 45h00 1h30 1h30 1 1 v
 UE transversales e : '
UET1(O/P) 45h00 2 2
Anglais Commercial 3 22h30 1 1 v v
Langues Etrangéres 3 22h30 1 1 v v
| ~ Total Semestre 3 772h30 | 12h00 17 30
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Annexe de arrété nA A {0 du

22 AW 2073

Portant I’habilitation de I’Ecole des Hautes Etudes Commerciales

de Master en «Commerce International»

a assurer la formation de second cycle pour I’obtention du diplome

Semestre 4 :
B Unité d’Enseignement VHS c | VTI]; herdorlrn;dalfr ?I‘rav S — Coefficients | Crédits C“f;’g;f“g;:;‘:ﬁ |
UE fondamentales ! : ‘
UEF1(0/P) 427h30 9h00 4h30 15h00 9 18
Fondamentaux de la négociation 2 82h30 1h30 1h30 2h30 2 4 v v
Marchés financiers internationaux 2 82h30 1h30 1h30 2h30 2 4 v v
Marketing International 2 82h30 1h30 1h30 2h30 2 4 v v
Gestion de la chaine logistique globale 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
Droit des Affaires Internationales 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
Stratégie d’entreprise 2 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
_ ‘ UE méthodologie ' _ i '
UEM1(O/P) 277h30 7h00 11h30 S 9
Meéthodologie de la recherche 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
Management interculturel 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
Analyse des données 2 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
Developpement durable et Enjeux 60h00 1130 2h30 I 5 7 v
Internationaux
Intelligence économique 37h30 1h00 1h30 1 1 v
___ UE découverte ' '
UED1(O/P) 22h30 1h30 1 1
Stage pratique 1 22h30 1h30 1 1 v
o UE transversales '
UET1(0/P) 45h00 3h00 2
Anglais Commercial 4 22h30 1h30 1
Langues Etrangéres 4 22h30 1h30 1
‘ Total Semestre 4 772h30 9h00 14h30 1h30 26h30 17




Annexe de Parrété nAA (O du T2 M1 Loss
Portant habilitation de ’Ecole des Hautes Etudes Commerciales
a assurer la formation de second cycle pour I’obtention du diplome

de Master en «Commerce Internationaly

Semestre 5 :
Unité d’Enseignement VHS c | VTI; her()?}i:dal[r?[mv rm— Coefficients | Crédits Cl\;[::g;:'ewg::;(:;
UE fondamentales
UEF1(0/P) 427h30 9h00 4h30 15h00 9 18
Négociation internationale 82h30 1h30 1h30 2h30 2 4 v v
F mance‘ment des opérations du commerce 2h30 1130 1130 2h30 5 4 v .
international
Chaine logistique & I’international 82h30 1h30 1h30 2h30 2 4 v v
Fiscalité internationale 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
Stratégie d’internationalisation des entreprises 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
TIC et Commerce électronique & I’international | 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
' UE méthodologie - i o ' '
UEM1(0/P) 277h30 1h30 5h30 11h30 5 9
Communication interculturelle 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
e-logistique et Intelligence Artificielle 60h00 1h30 2h30 1 2 v ¥
Techniques douaniéres 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
Management de la qualité 60h00 1h30 2h30 1 2 v v
Déontologie et éthique 37h30 1h00 1h30 1 1 v
| UE découverte ' : ' :
UED1(0/P) 22h30 1h30 1 1
Stage pratique 2 22h30 1h30 1 1 v
e UE transversales “
UET1(0/P) 45h00 3h00 2
Anglais Commercial 5 22h30 1h30 1
Langues Etrangeéres 5 22h30 1h30 1
Total Semestre 5 772h30 | 10h30 | 13h00 | 1h30 26h30 17




Semestre 6;

Annexe de Parrété n9{/ (0 du

Portant ’habilitation de I’Ecole des

22 AT 2023

autes Etudes Commerciales
a assurer la formation de second cycle pour I’obtention du diplome
de Master en «Commerce International»

V.H hebdomadaire Mode d'évaluation
S . . _—
Unité d’Enseignement VHS c | | TP | Traviperso Coefficients Crédits Soutenance
| UEfondamentales :
UEF1 (O/P) 375h00 6 30
___Mémoire de fin de cycle Master 375h00 6 30 v
 TotalSemestre6 | 375h00 6 20
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